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Marknadsfﬁringstips #1

Syns du inte s3 finns du inte
Och visst ar det jdtteviktigt
ring, speciellt i bérjan nir d
Men glém inte bort att den

for ditt féretag ar duy sjalv.
fallan, fokusera j forsta ha
bra relationer med dina kuy
som potentiella).

Féljande personer hjalper dig kan h

jdlpa dig med ditt féretagande genom att svara pg fragor
och dela med sig av sina erfarenheter.

Namn

Anette Blomqvist, Almi
Hanna Pettersson, Booster
Maria Johansson, Real Life
Sara Johansson, Coompanion
Sofie Sjéstrand, Natverket S[p
Stefan Johansson, Real Life
Sofie Gustafsson, UF

Anna Johansson, Drivhuset

ler bland vann

srande nd
gaotrt du har personer om
1| pa olika sd
h da behover
soner som
er sa ka

m

med marknadsfs-
U precis startat upp.
viktigaste reklamen
Fastna inte j rek]am-
nd pd att bygga upp
nder (sdvdl befintliga

tt
r det handlarkc;?r\\ga e
tt. Det ar omb]loigt att
du fraga om nagoni
kan f'c')retauga.nde.n
n du soka dig i

kan hjalpa dig.

- sd heter det ju.

E-post

anette.blomqvistealmj.se
hanna.pettersson@boosta.se
mariajohansson@reallife.nu
sarajohansson@coompanion.se
soﬁe.sjostrand@natverketsip.se
stefanjohansson@rea“ife.nu
soﬁe.gustafsson@ungforetagsamhet.se
annajohansson@drivhuset‘se

Drivhuset
www.drivhuset.se
infoe@edrivhuset.se

Skatteverket
www.skatteverket.se

Orpisationer till din hjlp
ALMI Foretagspartner
wwwalmi.se

Coompanion - kooperativ utveckling
www.coompanion.se

Jobs and Society / NyforetagarCentrum
wwwjobs-society.se
jobs@jobs-society.se

Natverket SIP - Samhallsforandring 1 Praktiken
www.natverketsip.se
info@natverketsip.se

Ung Foretagsamhet .
(for ungdomar pa gymnasiet)
wwwungforetagsamhet.se

MSN
info.kronoberg@almi.se
hanna@prophet.se
mariajohansson@rea”ife.nu

soﬁesjostrand@hotmail.com
stefanjohansson@techgroup.se

a_johansson35@h0tmail‘com

L~

Telefon
070 - 533 32 39
073 -309 53 29
073 - 705 50 86
0470 - 70 74 26
070 - 576 56 76
070 - 816 53 93
070 - 888 37 10
073 -151 15 40




. Marknadsf'dringstips #2 ) .
« Visitkort ar kanonbra. Se tll} attha .
*  med den viktigaste kontaktinfor-
°  mationen och garnaen kort text om
¢ . .
. ditt foretag. Pa www.\/lstaprmt.s‘f
a illiga kort. Du kan
Henry Smith * kandu pestalla billig
Entreprenirskapsviigen 19 . .
860 23 Smastaden o degraeVe.com/busm_ess-cards som
«  du skriver ut pa skrivaren direkt.
.

L]
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L]

L]

L]

6 isi I WWW. e

4ven gora snabba visitkort pa .
L]

o

L]

088-169 69 79
079-383 23 82
henry.smith@gordetsjalv.pu

'....Q...

Marknadsforingstips #3 )

Att ha en webbsida och ett flygblad eller en broschyr kan ocksa vara
ett bra satt att nd ut till din malgrupp. Om du inte dr sa haj pa tekni-
ken har du kanske ndgon kompis som dr det. Forsok att i forsta hanq
utnyttja ditt kontaktnat till sadana har produktioner, sa héllf:r du priset
nere (kanske till och med gratis). Tank pa att daligt genomtankt mark-
nadsféringsmaterial (i text och layout), kan ha en omvénq effekt, och
bli negativ reklam istallet. Vi kanner en massa bra formgivare med
egna foretag, fraga oss om du behover kontakter!

Niitoerka iir victigt

Du har sikert hort hundra génger att natverka ar vik-  Sedan var det ju det dar med att sélja dig sjalv och
tigt. Och det stammer :). Sa se till att du (eller dina din produkt. Det &r en av faktorerna som avgor om
partners, om du sjalv tycker att det dr for scary) blir ditt foretag ska ga bra. Du behéver kunder och for att
mingelexperter. & kunder behover de veta om att du finns. Presente-
ra dig for frimmande manniskor, foretagen i bygg-

Det handlar om att ta vara pd alla kontakter du har. naden och din gamla studiepolares jobbarkompis
Samla p& dig mailadresser, msn-adresser och tele- genom att dela ut ditt visitkort. Smuggla in lite fraser
fonnummer till personer runt omkring dig. Rdtt som i samtalen s& som ”... forresten sa har jag eget fore-
det ar sa ar du i behov av ndgon som lagar mat, kan tag dar jag gor webbsidor, jag kan hjdlpa dig...” (det
programmera, dr duktig pa ekonomi eller som har funkar alltid dven om samtalet handlade om nagot

100-tals kontakter i Japan... Ett annat bra tips dr att ~ helt annat :)). Se till att dela ut visitkort till htger
hora dig for med polare och affarskontakter efter tips och vanster. Finns det chanser till mingel som till ex-
pa personer med spetskompetens. Att fa tag i rdtt empel frukostmoten for foretagare eller ett foredrag
personer genom rekommendationer dr guld. om bokfaring, se till att du &r ddr. Ett superbra satt
att gora dig kdnd som en i branschen.
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